
武雄商工会議所

開　催　日 講　　師

９/１４（水） 　中小企業診断士

（1９:０0～21:00） 　光武　英樹様

　佐賀県信用保証協会

　業務部　経営支援課

９/２１（水）

（1９:０0～21:00）

９/２８（水） 　

（1９:０0～21:00） 　中小企業診断士

　西岡　隆博様

１０/５（水）

（1９:０0～21:00）

１０/１２（水） 　Bondman Design 代表

（1９:０0～21:00） 　宮原　務様

１０/１９（水） 　中小企業診断士

（1９:０0～21:00） 　西岡　隆博様

フリガナ 年　齢

携帯電話番号 E-mail

現在の

職　業

□あなたがはじめたい事業について　　※すでに事業をされている方もご記入ください。

　①具体的に決まっている　②何となく決まっている　

　③決まっていない　　　　④今回は、勉強のみ

※個人情報の取り扱いについて

　◆事業計画書、利益計画書、資金計画書の作成ポイント

　『事業計画書の書き方と創業資金の調達』

　◆創業資金の調達について

　『高単価、高リピート率＝高収益ビジネスの作り方』

　◆お客の言うことは聞くな！お客も納得、高単価販売の進め方

　◆一生に一度の商品でもリピートする方法とは？

　◆ＨＰ、ＳＮＳを活用した販売促進！

　『大手やチェーン店に負けない小さなお店の具体的な打ち手』

　◆実例！倒産寸前に追い込まれた小さなお店の大逆転劇！

　◆大逆転劇の裏側を徹底暴露！小さなお店の成功モデルケース

氏　　名

　③パート・アルバイト　　④主婦　　⑤学生　　⑥無職　　⑦その他（　　　　　　　　　　　　）

　　　　　　　歳

・開業したい事業は、決まっていますか？○印を付けて下さい。

性　別

男　・　女

　　武雄商工会議所　　ＦＡＸ　　０９５４－２３－３１６０

　　　　　　　　創業塾　受講申込書　（平成２８年８月３１日（水）必着）

　申込書の個人情報は、創業支援事業のご案内・アンケート・ご連絡及び講師への情報提供のみに使用いたします。

住　　所

　〒

　①お勤めの方（例　飲食業：　　　　　　　　　　　　　　　　）　②自営業（　　　　　　　　　　）

業　　種（事業内容）

-　　　　　-

■ 独立・開業セミナー　創業塾　　カリキュラム

　◆選ばれるお店になるために必要なマインドセット

　『HPやfacebookを活用した販売促進・売上アップの方法』

テーマ　・　内　容

　『立ち上げ当初でも顧客から選ばれるお店になる段取りとは？』

　◆誰でも手軽にできるＨＰ作成とネット通販サイトの活用。

　◆選ばれるお店になるための具体的なステップ

　『継続的に売上を増やす仕組みづくり』

　◆お客の種類は３種類、見込み客を集める

　◆心理学をビジネスに活かし売上に繋げる方法


